O P /L Deloitte

TOPPFOTBALL TOPPFOTBALL
KVINNER

ELTEgEmen  TOPPSERiEN

Toppfotballbarometeret 2024
Et innblikk i gkonomien til toppfotball i Norge




Hovedfunn

» ¥ Hovedfunn
2 Finansielle dypdykk
Eliteserien
Toppserien
3 Klubbene
Eliteserien
Toppserien

4 Vedlegg

. 03

.22

. 22

. 36

. 44

.44

. 61

.71

Foto: NTB




Status pa gkonomien i norsk toppfotball

Mens gkonomien i Eliteserien aldri har veert bedre, er Toppserien fortsatt preget av a veere i en vekstfase, selv om begge
ligaer nyter godt av inntekstvekst fra ny TV-avtale og sterke prestasjoner i Europa
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Resultat av drift

(mNOK)

Driftsinntekter B Driftskostnader Q Arlig vekstrate, 22-23
Netto overgangssum 684 _
(mNOK) 175 kjop

Overgangssum ved spillersalg [l Overgangssum ved spillerkjgp
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Resultat av drift

Gj.snitt. vekst i
kostnadsbudsjett
pr. klubb var 31%

(mNOK)
fra 2022 til 2023
Direkte driftsinntekter M Direkte driftskostnader
Netto overgangssum 2,1 _
(mNOK) 47 kjop

Overgangssum ved spillersalg [l Overgangssum ved spillerkjgp



Eliteserien med nytt rekordar ITEGR, -\

Sterke sportslige resultater de siste sesongene og ny medieavtale har bidratt til markant vekst for Eliteserien som
kommersielt produkt. I tillegg har spillerlogistikk og enkelte rekordsalg bidratt til markant vekst i ligaens gkonomi samlet

Driftsinntekter Eliteserien 2015 - 2023 (mNOK) Overgangssummer 2015 - 20231 (mNOK)
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2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023
Reklame og sponsor [l Kampbilletter Medie- og ligasponsor [l @vrige Spillersalg M Spillerkjgp
. 216 mNOK gkning i medieinntekter fra 2022 grunnet ny TV-avtale . 13 av 16 klubber har gkt overgangssum for spillere solgt fra 2022 til 2023
. Billettinntekter i 2023 er pa sitt hgyeste niva siden 2015 . 14 av 16 klubber har gkt overgangssum for spillere kjgpt fra 2022 til 2023
. Inntekter gker delvis 0ogsa grunnet ligasammensetning, der Brann og Stabaek . Molde, Bgdg/Glimt og Rosenborg star for over 50% av totale overgangssummer
erstatter Kristiansund og Jerv i 2023 fra spillersalg i 2023



Tendens mot mer spillerlogistikk blant flere klubber H"E?EI’HEN

Gjennomsnittlig kjgp- og salgssum ved overganger har gkt henholdsvis 7 mNOK og 41 mNOK per klubb fra 2022 til 2023,
der Molde, Bodg Glimt og Rosenborg skiller seg ut med store overgangssummer fra spillersalg
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En potensiell gra sky i horisonten ElITEs‘%EN

Som fglge av inntektsveksten, gker ogsa kostnadsnivaet i ligaen. Pa sikt kan dette skape en risiko knyttet til et forhgyet
kostnadsniva med avhengighet til potensielt usikre inntektskilder, som TV-avtalen, UEFA-midler og gevinst fra spillerlogistikk

Nedbrytning driftsresultat Eliteserien 2023 (mNOK)
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112 704
Driftsinntekter Driftskostnader Driftsresultat fgr Gevinst/tap spillerlogistikk Gevinst/tap DM Driftsresultat etter
spillerlogistikk 0og andre im. EI spillerlogistikk
Driftsinntekter Eliteserien 2023 (mNOK) Driftskostnader Eliteserien 2023 (mNOK)
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CAGR 18% CAGR 18%
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Reklame og sponsor M Kampbilletter Medie- og ligasponsor [ Qvrige Kamp og trening Il Personal, sport Personal, adm. M Avskrivn. og nedskrivn. [l @vrige



Sammenhengen mellom penger og prestasjon H"E%HEN

2023 ble et ar der sammenhengen mellom tilgjengelige midler og plassering pa tabellen var mindre tydelig enn aret fgr.
Over tid er det fortsatt ikke til & komme utenom at penger har en sammenheng med resultater og tabellplasseringer

Tabellplassering mot personalskostnaderi2 2023
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. I Som ventet er det en positiv sammenheng |
Sandefjord 13 16 3 0,96 14 | mellom personalkostnader og tabellposisjon !
o ) 1 over tid. Det er allikevel eksempler pa at
Valerenga 14 10 0,28 15 : klubber med lavere kostnader som f&r mye ut :
Stabcek 15 7 16 | 2v midlene med tarke pd tabelplassering. |
Aalesund 16 12 -4 0,37
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Toppserien | fortsatt vekstfase TOPPsEpiEN

Toppserien har hatt en positiv inntektsutvikling over tid, og fikk et ytterligere Igft i 2023 gjennom ny TV-avtale. Likevel er
Toppserien fortsatt i en vekstfase, og mange klubber har en utfordrende gkonomi og begrenset med midler til re-investering

Direkte driftsinntekter og —kostnader 2023 (mNOK)!? Gjennomsnittlige kostnadsbudsjetter i Toppserien (mMNOK)?2
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20 @vrige kostnader 21% CAGR
@vrige inntekter 69 15,9
Kampbilletter 4 87 12,2
Medie og ligasponsor Personalkost, sport s 8,9 10,3
Reklame og sponsor Kamp og trening 5,1 6,7 ‘
Direkte Direkte
driftsinntekter driftskostnader
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Tilsvarende forskjeller som p3a herresiden
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De direkte driftsinntektene i Toppserien er estimert til om lag 150 mNOK i 2023. Selv om ikke tallene er direkte
sammenliknbare, gir oversikten inntrykk av store forskjeller mellom sma og store klubber, tilsvarende som pa herresiden
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Medie- og ligasponsor M Ovrige
Reklame og sponsor B Kampbilletter

Toppserien driftsinntekter 2023 (mNOK)

OBS: Vidlerenga, Lyn og Arna-Bjornar er regnskapsmessig samorganisert med barne- og
ungdomsfotballen. Det er gjort estimater for & korrigere for effektene dette har pa inntekter
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Neste steg for gkonomisk vekst TBPPS%IIEN

Med videreutvikling av «produktet» norsk kvinnefotball falger ogsa et behov for @ styrke og profesjonalisere den gkonomiske
forretningsmodellen. Utviklingen gar i riktig retning, og foregangsklubber spiller viktige roller

Spillerkjop og spillersalg til Andel proffkontrakter Toppserien
utlandet (mNOK) (%)
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1. Videre styrking av langsiktige kommersielle partnerskap

2. Mer aktiv og profesjonell handtering av spillerlogistikk
3. Fortsatt strategisk satsning pa Europaspill

4. Samarbeid i toppklubbene gir synergier og gkt oppmerksomhet
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Takk for oppmerksomheten!
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